Por que estamos aqui?

Projetos sO se concretizam com uma
cadeia forte e fornecedores preparados.

COMPARTILHAR + ALINHAR ¢« PREPARAR
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9 Ccadeia offshore no Brasil =il

OFFSHORE

Heranca offshore

CAPACIDADES Experiéncia com FPSOs

T R o t

Mercado ciclico
Capacidade e maturidade local

DESAFIOS Geopolitica global
Dificuldade de credito
R Confiabilidade em entrega
TENDENCIAS

Qualidade, HSSE e compliance
Conteudo Local
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OFFSHORE

Garantia Instalacao
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B Desafios comuns: =il

OFFSHORE

Obrigacoes contratuais

SBM Ways of Working Cronograma

"Melhor uma noticia ruim cedo do que uma surpresa tarde."
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9 Conteudo Local: além do percentual =il

OFFSHORE
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ENTENDER AS REGRAS: ALINHAMENTO ANTECIPADO:

Pode ser diferente a cada projeto Consultar certificadoras para
otimizar e validar estratégia
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9 Conteudo Local: além do percentual =il

OFFSHORE

Nao existe um numero magico.

fkd\ f@\

Producao externa

Klnsumos brasileiros)

Montagem local Engenharia e servicos

Componentes importados Conhecimento local

\_ J \_ J

Diversos caminhos para criar valor.

Otimizar valor « Custo * Qualidade * Entrega
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9 Conteudo Local: além do percentual =il

OFFSHORE

MAXIMIZAR # OTIMIZAR
Equilibrio valor local e competitividade.

4

A OBJETIVO:

Otimizar sem comprometer custo,
qualidade ou execucao.

CONTEUDO

LOCAL |

§ Conteudo Local sustentavel € vantagem competitiva.

CUSTO

© SBM Offshore. Todos os direitos reservados. www.sbmoffshore.com 6 ‘



.Como funciona o ecossistema da SBM =oil

OFFSHORE

MERCADO & CONTEUDO LOCAL
Contato ¢ Historico ¢ Viabilidade

a GESTAO DE CATEGORIA
Técnica ¢ Comercial « Qualificacdo

a COMPRAS DO PROJETO
RFQ ¢ Negociacao  Execucao

Decisdes de compra seguem o modelo global de categorias.
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9 Qualificacdo: Prontiddo para futuras oportunidades =il

OFFSHORE

)) QA/QC SUPPLY CHAIN HSSE ) @

TECNICA COMPLIANCE FINANCEIRA
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. Papel da Cadeia de Suprimentos no desenvolvimento =il

OFFSHORE

Desenvolvemos o mercado.
Categorias e projetos decidem compras.

-

CONTEUDO LOCAL: PROJETO:

~

Inteligéncia de mercado Negociar ou decidir contratos

ldentificacao e desenvolvimento Emissio de PO

Conexao com Gestores de Categoria
Gerenciamento do escopo

\_ / \_ J

Clareza de papeis protege a governanca.
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9 Relacionamentos de longo prazo ==l

OFFSHORE

OUVIR

Capacidades ¢ Investimentos ¢« Retorno do mercado

e Click to edit Master text styles
CONECTAR

— Second leve

Conversas 1:1 » Qua |!ficac;éo continua
e Third level

— Fourth level

Engajamentq, continuo transforma capacidade
em confianca.

ALEXANDRE DE GUSMAD

NASSAU
1N 9348573
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Sucesso é responsabilidade
compartilhada

Cordimkitolatd agenda topic 1
Execucao confiavel
CoOPREA8@ dgenda topic 2
e Desenvolvimento continuo

¢ Click to add agenda topic 3

SBM seguira préxima do mercado para
fortalecer a cadeia dos préximos projetos.
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