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Distanciamento do Conteudo Local
“Quem comeu meu Conteudo Local?”
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CONCESSIONARIO ’-\
50% EXPLORAGAO PARA CADA CONTRATO
CONTRATADO

30% UEP % VARIAVEL
40% Subsea SEGUE O CONTRATO FORNECEDOR
30% Poco LOCAL

% JUSTIFICAVEL
’ ENTREGA CL AO CONTRATADO

PARA O CAMPO

Clausula de PDI + Clausula de Preferéncia Nacional




Forcas antagonistas ao Conteudo Local
Assimetrias que retiram competitividade do fornecedor nacional
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referéncias externas

Custo da seguranca privada




Calculadora de CL com base em cenarios de preco UEP
Valor em moeda para 30% no Topside

Premissas

Cambio do Contrato Valor Médio UEP Resultado para CL no Topside

RS 5,40 / US$ Cenério 1 US$ 4,0 bi RS 4,5 bi

% Topside na UEP Cenario 2 Us$ 3,6 bi RS 4,0 bi

70%

Cenario 3 USS 3,2 bi RS 3,6 bi

30% Cenario 4 us$ 2,8 bi RS 3,2 bi




Para os mesmos 30% de CL de uma UEP de USS 4 bi

Cendrios de Topside com 50 mil toneladas

Cenario 1

R$ 150,00 R$ 1500,00 R$ 2,25 bi RS 2,25 bi 60%
Cenario 2

R$ 200,00 R$ 2000,00 RS 3,00 bi RS 1,5 bi 45%
Cenario 3

R$ 250,00 R$ 2500,00 R$ 3,75 bi RS 0,75 bi 36%
Cenario 4

RS 300,00 RS 3000,00 RS 4,00 bi RS 0,5 bi 30%




Ciclos Recentes da Industria Nacional

1998 a 2002 | Esforco ANP / ONIP = Introducao do conceito de CL

2003 a 2015 | Participacao ativa da industria nacional

« Esforco PROMINP / Integracao com CENPES / Valorizacao da engenharia nacional

2016 a 2025 | Queda significativa da participacao da industria nacional
* Reducao dos investimentos
* Mudancas das metodologias de CL

 Incidéncia de tributacao para a fase de integracao expulsando essa atividade do pais

« Piora de condicoes de seguranca para a industria nacional




Propostas Firjan
Alguns exemplos

o Agenda recorrente de acompanhamento de execucao de CL

« Transparéncia
« Menor risco de nao executar CL - extincao da multa como pratica

« Maior previsibilidade para a industria se preparar

Continuidade de demanda com ganhos de escala

Possibilidade de sugestoes ao longo do processo de execucao do contrato

Diversificacao de fornecedores




Propostas Firjan
Alguns exemplos

Condicionantes de isonomia a serem considerados ao longo do

processo de execucao do contrato
Isonomia técnica 2> mesmo produto / mesmo processo de inspecao
« Barreiras técnicas as empresas estrangeiras = certificacoes, NRs

« Olhar para os atendimentos da industria nacional = adequar as necessidades ao que a industria pode
entregar

Isonomia de custo - mesmas condicoes de entrega
 Fluxo de caixa neutro - condicao de pagamento (a vista p/ fora e local com 60 a 90 dias de prazo)
« Tempo de comissionamento ampliado por servicos mal executados no exterior

Isonomia para atracao de atividades - integracao e comissionamento no Brasil

Bonus de CL para os bids das plataformas
* Diminuir o valor da proposta = “2° preco” (similar ao all eletric)




Reflexobes

Questoes para orientar a execucao real do CL

e Como reduzir risco para quem contrata e ampliar as condicoes para quem fornece?

Como aproximar o CL solicitado do executado?

e Como neutralizar as assimetrias que retiram competitividade do nacional?




Nado é sobre o indice ou a existéncia ou ndo de
Conteudo Local.

E sobre como fazemos melhor!




Firjan ..

OBRIGADA

Geréncia Geral de Petréleo, Gas, Energias e Naval
petroleo.gas@firjan.com.br
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